




2024年12月期

第2四半期実績



事業ハイライト スタメングループ

TUNAGは利用企業数、平均MRRともに安定的に成長。ARRは20億円を突破。

FANTSについては運営コミュニティ件数が増加したものの、平均MRRは減少。
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ARR
※1

20.6億
前年同期末 14.4億

TUNAGの利用企業数
※2

888社
前年同期末 651社

TUNAGの平均MRR
※2

193千円
前年同期末 185千円

TUNAGの売上高ストック比率
※3

92.3%
前年同期 92.7%

ARR
※1

1.5億
前年同期末 1.4億

FANTSの運営コミュニティ件数
※2

151件
前年同期末 130件

FANTSの平均MRR
※2

85千円
前年同期末 96千円

FANTSの売上高ストック比率
※3

46.4%
前年同期 56.7%

※1：四半期末時点のストック収益（MRR）に12を乗じた金額

※2：TUNAG / FANTS の利用企業数、運営コミュニティ件数、平均MRRは、各四半期末時点の実績を記載しております。またFANTSの平均MRRは、コミュニティ内で販売したグッズ収益や開催したイベント収益を除いて算出しています。

※3：TUNAG / FANTS の売上高ストック比率は、期末時点のものではなく、四半期の累計実績を記載しております。



業績ハイライト スタメングループ

前四半期に続き、売上高、売上総利益ともに前年同期比で増収増益。

利益率に関しては、テレビCMや展示会出展などに投資した影響により減少。
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(百万円)

売上高

売上総利益

利益率

営業利益

利益率

経常利益

当期純利益

2023/12期 2Q 
（前年同期）

456
349

76.7%
24

5.3%
22
17

2024/12期 1Q 
（前四半期）

577
447

77.5%
27

4.8%
27
-1

2024/12期 2Q 
（当四半期）

652
497

76.2%
-19

-3.0%
-18
-18

前年同期比

+43.0%
+42.1%
-0.5pt

-
-8.3pt

-
-

前四半期比

+13.0%
+11.1%
-1.3pt

-
-7.8pt

-
-



月次業績指標の推移 スタメングループ

TUNAG事業のストック収益は、前年比増加率40%前後の高い水準を維持。

一方で、FANTS事業のストック収益は底上げが必要と認識。
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(千円)

当期

前期

前年比増加率(%)

1月

149,666

105,862

41.4%

2月

152,088

108,782

39.8%

3月

159,617

112,334

42.1%

4月

163,669

117,239

39.6%

5月

167,957

118,558

41.7%

6月

171,833

120,450

42.7%

7月

124,708

8月

131,299

9月

133,520

10月

137,517

11月

140,367

12月

145,637

(千円)

当期

前期

10,343

15,172

6,433

2,175

17,266

11,945

13,270

6,993

6,072

10,166

22,596

10,700 16,268 7,067 7,311 11,396 18,830 10,336

(千円)

当期

前期

前年比増加率(%)

1月

13,167

12,026

9.5%

2月

13,318

11,378

17.1%

3月

12,927

11,171

15.7%

4月

11,886

12,174

-2.4%

5月

12,051

12,857

-6.3%

6月

12,958

12,332

5.1%

7月

12,738

8月

12,621

9月

13,039

10月

13,084

11月

13,185

12月

13,583

(千円)

当期

前期

5,494

8,533

8,120

5,890

9,828

2,180

11,966

8,379

13,675

9,960

16,916

10,156 3,859 2,540 8,613 4,803 3,450 2,737

FANTS事業のストック収益

TUNAG事業のストック収益

TUNAG事業のフロー収益

FANTS事業のフロー収益



四半期売上高の推移（連結） スタメングループ

前四半期の勢いを保ち、計画を上回る増収ペースを継続。

四半期売上高の増加幅は過去最大額を更新。
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FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023 FY2024

四半期売上高の推移

連結

売上高

(単位：千円)

※連結対象：FY2022 1Qより株式会社STAGE、FY2023 1Qより株式会社スタジアム

※1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
0

100,000

200,000

300,000

400,000

500,000

600,000

700,000

23,280​ 35,681

96,054
123,033

11,791
42,265​

65,762​

111,600​
138,835​

147,035
158,163​176,684196,201​

219,832
233,732​

264,034​
285,955

293,489​
344,907​

376,612​

411,661​

456,458​
482,158​

528,866​

577,604​

652,544​



四半期営業損益の推移（連結） スタメングループ

第2四半期は、テレビCM放映や大型展示会出展などの成長投資を

第1四半期以上に拡大した影響により、営業赤字で着地。
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四半期営業損益の推移営業損益

(単位：千円)

FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023 FY2024

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
-60,000
-50,000
-40,000
-30,000
-20,000
-10,000

0
10,000
20,000
30,000
40,000
50,000
60,000
70,000

-21,657​

-32,497​

-41,910​
-47,671​

-23,086​
-17,676​

5,431​

-1,094​ -3,642​

17,982​

-2,923​

9,986​

717​
4,956​

11,719​
16,232​

19,516​

27,900​
32,077​

52,125​
49,109​

24,254​

36,481​

54,918​

27,914​

-19,256​

連結※

※連結対象：FY2022 1Qより株式会社STAGE、FY2023 1Qより株式会社スタジアム



BSの状況 スタメングループ

金融機関とのアライアンス強化を目的とした借入を継続。

その上で、自己資本比率60%以上、流動比率240%以上の高い財務安全性を堅持。
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（百万円）

流動資産

固定資産

資産合計

流動負債

固定負債

負債合計

株主資本

純資産合計

負債純資産合計

自己資本比率

2023/12期末

1,586
252

1,838
574
48

622
1,185
1,215
1,838
64.5%

2024/12期 第2四半期末

1,591
276

1,868
648
45

694
1,134
1,173
1,868
60.7%

増減額

+5
+24
+29
+74

-2
+71
-51
-41
+29

-3.8pt



従業員エンゲージメント事業
(TUNAG)



利用企業数と平均MRRの推移 TUNAG

平均MRRは193千円で着地。引き続き、中長期で200千円の突破を目指す。

利用企業数は前四半期比で69社純増。今期中の1,000社突破が射程圏内に。
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利用企業数と平均MRRの推移利用企業数

(単位：社)

平均MRR

(単位：千円)

FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023 FY2024

※上記図表に記載の数値は、各四半期末時点のものを記載しております。

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
0

100

200

300

400

500

600

700

800

900

1,000

31​
61​

93​
123​

155​

198​
226​

249​
279​ 293​

310​ 323​
349​

376​
394​

422​
452​

483​

526​

570​
605​

651​

711​

767​

819​

888​

0

25

50

75

100

125

150

175

200

103​
111​ 109​ 111​

126​
134​

139​

151​ 152​ 155​ 157​ 160​ 160​ 161​
167​

171​ 173​
177​ 178​ 181​

185​ 185​ 187​ 189​
194​ 193​



四半期売上高と収益比率の推移 TUNAG

売上高ストック比率は90%以上の高水準を継続。

今後もストック収益を積み重ね、堅実な収益基盤を維持する。
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四半期売上高

(単位：千円)

※1：TUNAGのシステム利用料（月額課金）

※2：TUNAGの初期費用等

四半期売上高と収益比率の推移

FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023 FY2024

ストック収益
フロー収益
売上高ストック比率

※1

※2

11,791​
23,279​ 35,681​

42,265​
65,762​

96,054​
111,600​

123,030​
138,835​146,921​

157,385​
170,141​182,532​

196,102​
207,761​

227,050​
258,202​260,269​

294,853​
321,725​

356,271
384,107

420,173

446,084
495,413

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
0

100,000

200,000

300,000

400,000

500,000

600,000

79%​
84%​

75%​

89%​
84%​

76%​
80%​

87%​ 89%​ 89%​ 91%​ 90%​ 90%​ 90%​ 92%​ 93%​
88%​

95%​ 93%​ 93%​ 92%​ 93%​ 93%​ 91%​ 93%​ 92%​
545,398



主要な広告宣伝費の推移 TUNAG

この第2四半期では約1.8億円を広告やプロモーション活動・展示会出展に投資。

第3四半期以降の、更なる売上高成長率の加速を目指す。
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FY2022 FY2023 FY2024

四半期広告宣伝費

(単位：千円)

※1 ：タクシー広告、テレビCM制作費等

※2：HR EXPOなどの大型展示会の出展費用等

※3：SNS広告、リスティング広告、ディスプレイ広告等

四半期広告宣伝費の推移

認知獲得（マス広告）
展示会
リード獲得（Web広告）※3

※1

※2

185,070

88,920

126,077

65,657

84,301

65,402
55,675

42,04239,20533,300

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
0

25,000

50,000

75,000

100,000

125,000

150,000

175,000

200,000



直近の事業トピック TUNAG for LOGISTICS

物流領域により特化した「TUNAG for LOGISTICS」をリリース。

業界ならではの課題解決に貢献する、複数の新規機能を追加。
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「TUNAG for LOGISTICS」をリリース

物流業界の業務DXからエンゲージメント向上までを実現す
るオールインワンプロダクトと、TUNAGとして初となる物
流業界専門の総合コンサルティング支援で、採用/育成/定
着の課題を包括的に解決していくサービスをリリース。

運行管理帳票のデジタル運用が可能に

作成・保管が義務化されている運転者台帳や点呼記録簿、
教育記録簿などの運行管理・教育に関する帳票類をTUNAG 
for LOGISTICS アプリを通じてデジタル運用できるパッ
ケージの提供を開始。

『TUNAGで脳トレ』の提供を開始

スマートフォン用のアプリから、1回1分で実施できる脳ト
レを、ゲーム感覚で行っていただくことで、安全運転に必
要とされる頭の回転、注意力、予測力などの認知機能を高
め、運転技能を向上させる効果が期待できる。

※1：詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000199.000023589.htmlをご覧ください。 ※2：詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000222.000023589.htmlをご覧ください。 ※3：詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000228.000023589.htmlをご覧ください。

※1 ※2 ※3

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000199.000023589.html
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000222.000023589.html
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000228.000023589.html


直近の事業トピック TUNAG for UNION

労働組合の基幹サービスを目指し、様々な取り組みや機能拡充を実施。

「TUNAG for UNION」の導入数は150組合を突破。
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労働組合向けのWebメディア「for UNION」を公開

労働組合や企業を取り巻く外部環境の変化が激しい現代に
おいて、組合運営についてのお悩みや相談件数が増加。
TUNAG for UNIONの存在感を高め、価値提供をより強化す
るために、オウンドメディア「for UNION」を公開。

無記名投票や匿名でのアンケート回収が可能に

管理者が設定した設問に対して、PC・スマートフォンか
ら、匿名での回答が可能。匿名投票の機能を使えば、役員
選挙や、組合員投票、職場環境に関する匿名のアンケート
をアプリを通じて簡単かつスピーディーに実現。

「TUNAG for UNION」の導入数が150組合を突破

2022年1月より「TUNAG for UNION」として労働組合向け
に特化したサービス提供を開始し、約2年半で150を超える
組合でご利用中。組合運営において無くてはならないサー
ビスを目指して、一層の価値向上への取り組みを続ける。

※2：詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000211.000023589.htmlをご覧ください。※1：詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000202.000023589.htmlをご覧ください。

※1 ※2

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000211.000023589.html
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000202.000023589.html


直近リリースしたTUNAGの新機能 TUNAG

新入社員やアルバイトの早期戦力化・定着率向上を目的とした

「テスト機能」を新規開発。
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社内教育用 リリーステスト機能
テスト機能は、各社オリジナルで作成した業務や社内規定に関するテストを、スマート
フォンから受験できる機能です。「新人教育・オンボーディング」にかかっていた時間を
大幅に削減でき、業務効率化・生産性向上に寄与し、早期戦力化を支援。

スマホひとつで新入社員・アルバイトの早期戦力化・定着を支援

※詳細は、https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000220.000023589.htmlをご覧ください。

結果発表

合格
おめでとうございます！

「コーヒーの淹れ方」の採点結果

正解数 12 / 15 問

合格ライン 7 / 15 問

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000220.000023589.html


コミュニティ

エンゲージメント事業

(FANTS)



運営コミュニティ件数と平均MRRの推移 FANTS

運営コミュニティ件数が再び上昇傾向に。

平均MRRは横ばいだが、中期的に を目指す。150千円台
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運営コミュニティ件数と平均MRRの推移 FANTS

運営コミュニティ件数が増加したものの、平均MRRは減少傾向。

中期的に平均MRRを150千円台に引き上げるべく、収益構造の見直しを進める。
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運営コミュニティ件数と平均MRRの推移

※上記図表に記載の数値は、各四半期末時点のものを記載しております。

運営コミュニティ

(単位：件)

平均MRR

（単位：千円）

FY2021 FY2022 FY2023 FY2024

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
0

25

50

75

100

125

150

175

200

29​

43​

94​

138​

181​

131​ 135​
129​ 126​ 130​

140​ 140​ 136​

151
137​

105​

58​
50​

44​
52​

90​
84​

88​
94​ 93​

97​ 95​

85​
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四半期売上高と収益比率の推移 FANTS

新規開設コミュニティの初期費用計上により、フロー収益が大幅に増加。

当面はストック収益・フロー収益の両面からトップラインの引き上げを目指す。

18

ストック収益
フロー収益
売上高ストック比率

※1

※2

四半期売上高と収益比率の推移四半期売上高

(単位：千円)

FY2021 FY2022 FY2023 FY2024
1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

0

20,000

10,000

30,000

40,000

50,000

60,000

70,000

80,000

90,000

13,668​

23,729​ 25,97​0

36,983​

27,752​
31,26​0

46,201​
48,946​ 51,180

65,860

53,411
50,842

62,856

79,455

53%​
57%​ 58%​

53%​

85%​

70%​

82%​
77%​

68%​

57%​

72%​

78%​

63%​

46%​

※1：FANTSのシステム利用料（月額課金）

※2：FANTSの初期費用、イベント収益、プロモーションサイト制作費など



直近の主な開設コミュニティ FANTS

有名インフルエンサーから水族館や企業案件まで

幅広いコミュニティの開設が増加中。
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大人気YouTuberえみ姉による『えみ姉の保健室』

YouTube登録者数が50万人を超える大人気YouTuberのえ
み姉が主催するオンラインコミュニティ。ファン同士が
繋がり合える居場所となるような空間を目指す
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000002.000140975.html%E2%80%9D

『あわしまマリンパーク ファンアプリ』

2024年2月に惜しまれつつも閉園した「あわしまマリン
パーク」が7月に新経営陣の下、再始動。静岡県外の方々
にも園の雰囲気を味わってもらえる支援型コミュニティ
https://awashima-shimasapo.com/

（株）フェローズ主催『CREATORS COMPLEX』

クリエイターを志す他業種の方や、スキルアップやキャ
リアアップを目指す人々が集まり、学び、成長するため
のオンラインコミュニティ
https://creators-complex.com/

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000002.000140975.html%E2%80%9D
https://awashima-shimasapo.com/
https://creators-complex.com/


2024年12月期

業績見通し



売上高進捗率と四半期毎の売上構成比 スタメングループ

当社はSaaSビジネスをメイン事業としており、例年、3Q・4Qの寄与度が大きい。

上期までの予算進捗 49.5% は、昨年度の進捗 46.2% を上回るペース。
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FY2023 通期業績 1,879百万円

FY2024 通期業績見通し 2,485百万円

1Q 2Q 3Q 4Q

23.5%​ 26.3%​

+3.3pt

1Q 2Q 3Q 4Q

21.9%​ 24.3%​ 25.7%​ 28.1%​

※FY2024の進捗率は業績予想に対しての進捗率、FY2023の進捗率は実績に対しての進捗率

FY2024 23.2%​



2024年12月期  通期業績見通し スタメングループ

売上高、各段階利益ともに順調に推移。

各段階利益が大幅に上振れしているが、現段階では、見通しに即した最終着地を想定。

22

(百万円)

売上高

営業利益

経常利益

当期純利益

上期予想

1,136

-120

-119

-119※

下期予想

1,349

150

147

121※

通期予想

2,485

29

28

2※

上期実績

1,230

8

9

-19※

上期進捗率

108.3%

-

-

-

通期進捗率

49.5%

29.9%

33.7%

-

FY2024（業績見通し） FY2024（実績）

※当期純利益の算定にあたって、法人税等は税引前当期(四半期)純利益に対する税効果会計適用後の見積実効税率を乗じて見積計上をしております。

　法人税等には税効果会計の影響を加味して算定しておりますが、実績の業績動向に基づく繰延税金資産の回収可能性の見直しによって、実際に計上される金額と予想数値と異なる場合があります。これにより、当期純利益の実績金額が変動する可能性があります。




































