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デジタルものづくりを革新し続ける

Copyright 2025 by SOLIZE Corporation All Rights Reserved.

SOLIZE
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O u r  Vi s i o n

進化を感動に

知恵と技術をエンジニアリングし、価値創造を革新する

「本質的に美しいものづくり」を実現する

O u r  M i s s i o n

人の情熱やエネルギー
（ラテン語の太陽）

実現する
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グループ会社

• ALQ株式会社

• 株式会社SiM24

• 株式会社STELAQ

• SOLIZE USA Corporation

• SOLIZE India Technologies Private Limited

• SOLIZE Shanghai Corporation

• SOLIZE (Thailand) Co., Ltd.（予定）

• SOLIZE Canada Corporation

C O M P A N Y  P R O F I L E

会社情報

会社情報

所在地 東京都千代田区三番町6-3 三番町UFビル3F

代表 宮藤 康聡

設立 1990年

決算期 12月

従業員数 2,167名（連結：2024年12月末時点）

• アメリカ（ミシガン州）

• カナダ（オンタリオ州）

• インド（バンガロール）

• 中国（上海）

• タイ（バンコク）

主要拠点

海外

東日本ブランチ/栃木営業所

中部ブランチ

西日本ブランチ/
大阪営業所

豊田工場・豊田営業所

関東ブランチ

本社
（東京都千代田区）

大和営業所・大和工場

（神奈川県大和市）

Global Engineering Center-
Yamato（神奈川県大和市）

中部ブランチ
浜松オフィス

御茶ノ水オフィス

西日本ブランチ/
熊本オフィス
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C O M P A N Y  P R O F I L E

ビジネスモデル

自動車完成車メーカー 自動車部品メーカー

電気機器メーカー重工業メーカー

プラントメーカー

建設ゼネコン

精密機器メーカー

など

コンサルティングサービス
SERVICE 03

マニュファクチュアリングサービス
SERVICE 02

エンジニアリングサービス
SERVICE 01

オンサイト開発支援

ハイエンドエンジニアと
ノウハウの提供 （派遣/準委任/請負）

オフサイト受託開発

設計・解析等データの
アウトプットの提供（準委任/請負）

部品供給

3Dプリンターによる試作部品、
量産部品の供給

3Dプリンター装置販売・保守

3Dプリンター装置・部品・材料の
販売、装置保守

変革コンサルティング支援

組織横断の変革支援

SaaS、ソフトウェア

AI搭載SaaS、開発効率向上
ソフトウェアの販売・導入支援

お客さま企業
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SOLIZEのケイパビリティ

実践力 変革力

お客さまの競争力を強化

お客さま

開発
パートナー

お客さまの開拓
お客さま内での
ビジネス拡張

オンサイト支援＋
オフサイトでの受託支援

将来の競争力強化に向けた変革活動実行開発力増大
派遣エンジニア数、

試作部品外部委託増加
エンジニア派遣、

試作部品受注

開発＋変革
パートナー

お客さま内で競争分野へのリソースシフトにより、従来領域の外部委託化が加速。

開発プロセス・設計標準等への深い理解と高度な設計・解析力と

進捗・品質管理等のプロジェクトマネジメント力などの

実践力が求められる

リソースシフトと外部委託化に伴い、

従来のすり合わせ型の開発プロセスは限界。

暗黙知の組織知化を含めた部門横断での大規模な

変革活動のニーズが発生

お客さまの大変革期ニーズにあわせ実践力×変革力にて提供価値を向上

C O M P A N Y  P R O F I L E
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C O M P A N Y  P R O F I L E

デジタルものづくりケイパビリティの拡張

3Dプリンター活用による

性能向上等を目的とした

研究開発支援

設計 解析 生産準備 量産研究開発 企画 販売
アフター
サポート

従来の事業範囲

3Dプリンターによる量産品・補給部品供給

（量産品質認定）

機械系の設計、解析
3Dプリンターによる試作品製作

領
域
の
拡
張

上流 下流

ソフトウェア領域

ソフトウェア、MBD 、 XR

デジタルリスク領域

サイバーセキュリティ、デジタルフォレンジック

対象プロセスの拡張

従来のケイパビリティの掛け合わせによる拡張と新規ケイパビリティの獲得による拡張
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C O M P A N Y  P R O F I L E

成長を支える基盤：強固な顧客基盤

産業別
売上比率

（2024年度連結売上）

自動車関連

69.8%

製造業
（自動車以外）

・建設

10.9%

サービス業・その他

19.3%
主要顧客

自動車OEM

トヨタ自動車、本田技研工業、本田技術研究所、日産自動車

SUBARU、マツダ、ダイハツ工業、スズキ、日野自動車、い

すゞ自動車

自動車部品メーカー、自動車系商社

アイシン、豊通テック、ブリヂストン、日産トレーデイング、

ネクスティエレクトロニクス、萩原エレクトロニクス

製造業（自動車以外）、建設業、その他

三菱重工業、ヤマハ発動機、クボタ、竹中工務店、荏原環境

プラント、西松建設、マブチモーター、国立研究開発法人新

エネルギー・産業技術総合開発機構

大手製造業を中心とした顧客基盤
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Conso l ida ted  F inanc ia l  H igh l igh ts

2024年12月期決算ハイライト

02
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

決算ハイライト

⚫ 売上高は過去最高の22,713百万円（前期比13.1％増）を計上

⚫ 上記売上高の伸長もあり、売上総利益も過去最高の6,449百万円（前期比17.0%増）を計上

⚫ 営業利益は前期比48.6％減の455百万円、当期純利益は前期比56.1％減の254百万円を計上

対前期増減率

売上高

22,713
百万円

＋13.1%

対前期増減率

売上総利益

＋17.0%

6,449
百万円

対前期増減率

営業利益

△48.6%

455
百万円

対前期増減率

当期純利益

△56.1%

254
百万円
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

売上高・売上総利益

⚫ 自動車業界を始めとした堅調な需要と受注単価の向上に加え、ソフトウェア事業の大口案件の受注により、売上高は
22,713百万円となり、前期比13.1%成長

⚫ 売上総利益は、社員の給与水準の引き上げを実施したが、受注単価の値上げや人員稼働率の向上、内製化案件の増加によ
り利益率が改善し、6,449百万円となり、前期比937百万円の増益

15,854 

17,827 

20,081 

22,713 

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期

（単位：百万円）

4,012 
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5,511 

6,449

3,000

4,000

5,000

6,000

7,000

2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期

（単位：百万円）
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⚫ 2010年代後半は売上高は横ばい傾向、2020年コロナ禍により売上高が減少

⚫ 2020年以降、成長に向けた投資を積極的に行い、2024年にかけて10%以上の売上高成長率を達成

⚫ 当第4四半期単独期間においては、当社設立以来初の60億円を超過

2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

売上高推移（2017年～2024年）

2,500

3,000

3,500

4,000

4,500

5,000

5,500

6,000

6,500

2017年12月期 2018年12月期 2019年12月期 2020年12月期 2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期

161億円 167億円 163億円

145億円
158億円

178億円

200億円

227億円

CAGR：12.8%

※ 2020年12月期以前は四半期レビューを受けていないため参考値となります

60億円
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

連結損益計算書

（単位：百万円）

2023年12月期 2024年12月期
前期比

増減額 増減率（%）

売上高 20,081 22,713 2,632 13.1

売上総利益 5,511 6,449 937 17.0

（売上総利益率） 27.4% 28.4% - -

販売費及び一般管理費 4,625 5,993 1,368 29.6

営業利益 885 455 △430 △48.6

（営業利益率） 4.4% 2.0% - -

経常利益 876 416 △459 △52.4

当期純利益 580 254 △325 △56.1

⚫ 売上高は、前期比2,632百万円増の22,713百万円を計上

⚫ 売上総利益は、前期比937百万円増の6,449百万円を計上

⚫ 今後に向けた先行投資を積極的に行い、営業利益は前期比430百万円減の455百万円を計上
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

営業利益増減分析

（単位：百万円）

885

1,823

430

455

2023年12月期実績 2024年12月期実績
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販売費及び一般管理費合計1,368百万円

今
期

減
少
分

人件費
の増加

採用費
の増加

支払手数料
の増加

その他販管費
の増加

売上増等に伴う
売上総利益増

△480

△343

△207

△51.4%

△337

２
０
２
３
年
１
２
月
期
実
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＋
売
上
総
利
益
増

+937
• 売上総利益の増加

エンジニア数増加や受注単価向上等による売上高増加
による売上総利益増

• 人件費
採用・営業体制の強化、ソフトウェア事業の分社化に伴う
体制強化

• 採用費
優秀な人財採用を目的とした積極的な採用費の増加

• 支払手数料
M＆A費用等の増加

• その他
研究開発費の増加
展示会等の増加

事業開発費用の増加
教育・研修等の人的投資費用の増加 等

⚫ 2023年12月期の885百万円に対し430百万円減少し、2024年12月期は455百万円

⚫ おもな要因は、受注単価向上等の売上高増加による売上総利益の増加、人件費、採用活動費の増加に伴う減少

（単位：百万円）
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417百万円

設備投資

300百万円

CVC投資

2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

成長に向けた研究開発・事業開発等への投資

2024年度実績

291百万円

研究開発費

610百万円

投資的費用（経費）

※投資的費用：設備投資に含まれない事業開発等の経費

2024年度は売上高の7%を、次の成長に向け事業・技術開発へ積極的に投資
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

重視する経営指標

※ 国内退職率は通期のみ

2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期

通期 通期 通期 第1四半期 第2四半期 第3四半期 第4四半期 通期

国内エンジニア数 1,101名 1,205名 1,283名 1,274名 1,389名 1,400名 1,389名 1,389名

国内派遣単価 4,339円 4,385円 4,556円 4,697円 4,835円 4,854円 4,854円 4,809円

国内派遣稼働率 87.5% 94.4% 94.9% 96.4% 91.0% 95.0% 97.9% 95.0%

国内採用数 174名 207名 236名 34名 167名 64名 34名 299名

国内退職率 ※ 7.7% 8.6% 7.9% - - - - 8.3%

2024年11月8日に開示した「2024年12月期 第3四半期決算説明資料」のP10「重視する経営指標」ページにおいて
2024年12月期 第2四半期及び第3四半期の国内派遣稼働率の数値に誤りがありましたので訂正いたします。
第2四半期 誤：90.4% 正：91.0%
第3四半期 誤：94.0% 正：95.0%

1,101 
1,205 

1,283 
1,389 
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4,000

4,200

4,400

4,600

4,800
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Copyright 2025 by SOLIZE Corporation All Rights Reserved. 18

Financ ia l  Pos i t ion

2025年12月期連結業績予想

03
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2 0 2 5 年 1 2 月 期 業 績 予 想

2025年12月期 連結業績予想

対前期増減率
+18.9%

（単位：百万円）
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売上高

27,000 百万円

対前期増減率
+9.8%

営業利益

500 百万円
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Medium-  to  Long- te rm Growth  Targe ts

中長期の成長目標

04
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中 長 期 の 成 長 目 標

SOLIZEの目指す姿

⚫ SOLIZEは、人間の創造性と企業に求められる公益性を軸にデジタルテクノロジーを通じてさまざまな制約を超え、
次世代の「ものづくり」「企業運営」そして「社会」を変革する担い手を目指す

⚫ これまで、「デジタルものづくり」というコア領域で培った実践と変革を応用することで、
提供価値の拡大を推進し、2033年に売上高1,000億円を目標とする

2020 2025 2030

創
造
性

公益性

次世代ものづくり
変革

次世代企業運営
変革

次世代社会
変革

コア領域を通じた
社会課題の解決

コア領域を通じた
顧客、投資先企業の

運営課題を解決

コア領域

2023年

200億円

2033年

1,000億円

2027年

400億円
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中 長 期 の 成 長 目 標

成長目標

従来領域と新規領域の掛け合わせによる成長に加え、M&Aにより成長速度を加速

▲
現在

時間軸

売
上
規
模

デザイン＆シミュレーション
デジタルものづくり（試作）
3Dプリンター装置導入
変革コンサルティング

ソフトウェア＆シミュレーション
デジタルリスク
デジタルものづくり（量産）
SaaSプロダクト

従来領域・新規領域で幅広く検討
能力を拡張し価値提供を拡大売上高成長率

10～12%

売上高成長率

20%以上

従来領域

新規領域

M&A
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中 長 期 の 成 長 目 標

長期の成長目標実現に向けて「持株会社体制への移行」

⚫ 中核事業会社は事業特性に沿った「自主自律経営」を実践し、事業拡大に注力

⚫ 持株会社は、経営戦略の策定、資源の再配分、M&A等の戦略投資等を中心とした「グループ経営」に特化

持株会社（当社） 中核事業会社

SOLIZE株式会社

• 経営戦略の策定

• 資源の再配分

• グループガバナンスの強化

• M&A等の戦略投資

• 企業経営のスタッフ的機能

コンサルティング・エンジニアリング事業

ビジネスインキュベーション事業

エンジニアリング・マニュファクチュアリング事業

ものづくり変革で培ったコア技術により、企業課題・社会課題の解決を行うコンサル
ティング及びエンジニアリングサービスの提供

社会・産業課題の解決に向けた新規事業の開発及び運営

製品開発受託・エンジニア派遣・コンサルティング及び3Dプリント試作・最終製品製
作、3Dプリンター装置導入に関する事業

事業会社

事業会社

事業会社
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中 長 期 の 成 長 目 標

成長モデル

収益事業の利益をもとに新事業及び新会社を創り、価値を生み出す企業体を構築

①中核事業

②中核事業

②-1事業

①-1事業

③中核事業

③-1事業

①-2事業

¥

X社
収益の上がる事業の利益をもとにして

新規事業開発を行い、新たな企業を作る

SOLIZE
株式会社

分社化

▲
2024

時間軸

売上規模

年平均12％

20332027

227億円

400億円

1,000億円

145億円

2020

売上高成長率

年平均20％

従来領域

新規領域

企業体の収益と投資の総和をマネジメント

収益事業

新企業分社化

新事業
投
資

融
和

収益

投資

エンジニアリング・
マニュファクチュアリング

SOLIZEの成長モデル

グループ本社

中核事業会社 収益の基盤を作り、その利益をもとにして投資し新たな事業と企業を創る

新事業開発

分社化

分社化

コンサルティング・
エンジニアリング

ビジネスインキュベーション

新事業開発

新事業開発

新事業開発

投資

投資

投資

分社化

分社化

分社化

新事業開発

投資

新事業開発

投資

新事業開発

投資

③-2事業

資本提携

分社化

売却

再投資へ

分社化
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中 長 期 の 成 長 目 標

成長戦略

持株会社体制により、事業戦略・投資戦略・人財戦略を組み合わせ成長を推進

投資戦略

人財戦略

• M&Aによるバリューチェーンの拡大
• ファンド出資等による先端ものづくり連携
• 保有知的資産を核とした社内事業開発の拡大

• 2027年の500名採用に向けた採用体制強化
• 海外人財の採用、育成
• 人的資本投資の推進

持株会社（グループ戦略）

事業戦略

• 既存事業のボリューム拡大、単価アップ
• グローバル開発支援の拡大
• 最先端のAM※関連技術の開発

• 自動車業界以外への領域拡大
• SpectA事業（SaaSビジネス）の拡大
• MBD、サイバーセキュリティ等の高付加価値領域の拡大

• 新規領域での事業開発の推進
• CVC等による外部パートナーとの連携

※Additive Manufacturing

中核事業会社

エンジニアリング・マニュファクチュアリング事業

コンサルティング・エンジニアリング事業

ビジネスインキュベーション事業
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中 長 期 の 成 長 目 標

エンジニアリング・マニュファクチュアリング事業領域

成長戦略

⚫既存事業のボリューム拡大、単価アップ
・受託開発体制の強化と顧客層の拡大
・技術、ネットワーク構築を推進し新規領域（技術要素/業界）へ事業拡大

⚫エンジニア採用・育成力の強化
・採用体制を強化し、採用活動を拡大
・独自の教育・育成システムを強化し、エンジニアのさらなる早期育成を実現

⚫グローバル開発支援の拡大
・インドにおけるエンジニアリング支援の強化
・タイへのエンジニアリング事業展開

⚫最先端のAM関連技術の開発
・新材料、新技術の開発
・M&Aによるものづくり体制強化及び国内サプライヤー連携の強化

既存事業のボリューム・単価アップに加え、既存事業を軸とした海外進出と、非労働集約型を中心とした新規事業・サービス
立ち上げを推進
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中 長 期 の 成 長 目 標

コンサルティング・エンジニアリング事業領域

自動車新領域への展開等、既存コンサルティング事業の成長拡大、及びSaaS事業による非労働集約型ビジネスの拡大を推進

成長戦略

⚫コンサルティング事業の拡大
・AI技術、デジタルテクノロジー活用によるコンサルティング事業の付加価値向上
・自動車新領域への対象領域拡大
・採用力強化と若手人財の早期育成

⚫SpectA事業（SaaSビジネス）の拡大
・コンサルティング事業と同領域での提案、事業拡大
・SaaSビジネス拡大に向けた営業体制の強化

⚫MBD、サイバーセキュリティ等の高付加価値領域の拡大
・自動車の制御開発を中心として、自動車開発へのAI・クラウド活用、数理モデルの提供
・ECU開発等のソフトウェア開発におけるサイバーセキュリティ対応支援の強化
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中 長 期 の 成 長 目 標

ビジネスインキュベーション事業領域

デジタルテクノロジーを活用してビジネスインキュベーションを通じた社会変革を実現することで、
経済的価値と社会的価値の創出を同時に実現する

成長戦略

⚫新規領域での事業開発の推進
・採用ブランディング強化による意欲ある事業オーナーの採用
・事業立ち上げ、新規事業会社の運営サポート体制等の強化
・起業経験者の採用、活用

⚫CVC等による外部パートナーとの連携
・成長性のある市場及びその市場ニーズ、事業シーズの両面で広く可能性を探索
・アントレプレナー、VC、事業会社及びCVC、自治体などの支援者を中心に人的ネット

ワークを開拓
・グローバルのコンソーシアム、コミュニティへの積極参加によるネットワーク開拓
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中 長 期 の 成 長 目 標

海外事業の拡張

成長率の高いアジアマーケットへの進出・拡張を加速、北米市場の拡張に向けカナダ法人設立

SOLIZE India
Technologies Private Limited

⚫ オンサイト・オフショア設計

サービス

SOLIZE India
Technologies Private Limited

⚫ デジタル設計・解析ソフトの販

売・導入支援

⚫ グローバルシェアードセンター

SOLIZE USA Corporation

⚫ エンジニアリングワーク

フォースの構築・管理

⚫ 先進的技術ソリューションと

設計開発サービス

SOLIZE Shanghai 
Corporation

⚫ 設計支援・技術導入支援

Japan

Europe

China

USA

India

SOLIZE Canada 
Corporation

SOLIZE (Thailand) 
Co., Ltd.（予定）
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中 長 期 の 成 長 目 標

投資戦略

健全な財務状況を背景としたM&A・スタートアップ投資の積極活用によりインオーガニック成長を実現するとともに

既存ビジネス成長に貢献する新領域・新技術の獲得の両立を目指し、事業成長を加速する

M&A活用による拡張の加速 日本・北米・アジアスタートアップ投資

SUS

SID

新・領域

新・技術

新・領域

ヘルスケア・宇宙・
エネルギー…

北米・アジア…

新・技術

ソフトウェア
AI・ロボティクス・

超電導…

既存領域

既存技術

自動車
日本

機構系

ファンド

ファンド

ファンド
スタートアップ

スタートアップ

スタートアップ
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中 長 期 の 成 長 目 標

投資戦略

SOLIZEの高度な技術・開発力による独自のスタートアップ・エコシステムの構築

出資
情報収集
キャピタルゲイン

出資
技術支援

技術獲得
人材育成

インカムゲイン
キャピタルゲイン

出資
技術支援

技術獲得
人材育成

インカムゲイン
キャピタルゲイン

• 日本で最も歴史
のある大学系VC

• グローバルな大
学研究機関ネッ
トワーク

• ヘルスケア・ロ
ボティクスス
タートアップ

• スタンフォード
大学発

事例

ファンド投資先の
米スタートアップに協調投資

機構系設計・開発を支援

ファンド

出資

スタートアップ スタートアップ スタートアップ スタートアップ スタートアップ スタートアップ スタートアップ スタートアップ
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中 長 期 の 成 長 目 標

人財戦略

顧客提供価値の増大

✓顧客への提供価値を増大させるにあたり、各事業の売上
や利益を確保するための人財の確保

✓より高いレベルでの技術力・サービス力の強化

事業ドメイン/サービスの掛け合
わせと、新規領域での能力拡張に
よる新しい価値を創造

✓エンジニアリング×コンサルティングの掛け合わせによる
高付加価値・価値創造ができる人財の獲得・開発・育成

✓従来領域・新規領域におけるM&A

事業基盤・経営基盤の整備

✓集約・効率化による競争力ある管理プロセス実現
✓各経営データの一元管理・データ活用により現場から経営

までデータドリブンな運営を行う
✓グループ経営のありたい姿の実現に向けて、人財の能力が

正しく開発・発揮されるような人事施策を中期的・段階的
に整備

✓経営戦略実現に向けた人財開発・組織開発

既存事業価値を最大化するための人財
マネジメントの仕組み構築

✓顧客への提供価値の増大及び各事業の成長に向けた、人財ポート
フォリオ最適化、及びスキル・リテラシーの向上

掛け合わせと、新規領域での能力拡張
を加速する、高付加価値人財・価値創
造人財の確保

✓社内外における人財交流・異動促進
✓アントレプレナーシップを持った人財の計画的な採用・育成
✓量産事業、海外事業、M＆A等の成長実現を推進する人財採用・

育成

経営戦略を実現するための人事基盤の
構築

✓SOLIZEグループの使命・ブランドの再定義による求心力の強化
✓人事管理システム導入・人事データの一元化と管理・活用・予測
✓多様な人財が活躍できる人事諸制度の設計と運用
✓社員それぞれの成長ステージに応じた活躍の場の提供と、人財とし

ての価値の最大化に向けた社員の成長への支援
✓社員の安全と健康を保持し、快適な職場環境を目指していくことを

基本として働きやすい職場づくり、ウェルビーイング施策の推進

真のDX先進経営を実践する

信頼性の高い企業となる

使命実現会社として活動を
本格化する

デジタルものづくりを革新
し続ける企業となる

経営戦略と連動した人的資本経営の実践

採用投資

人事制度投資

人財育成・
組織開発投資

社員満足度・
エンゲージメント
投資

経営戦略 人財戦略経営戦略と人財戦略とのつながり
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中 長 期 の 成 長 目 標

人財戦略：採用強化

2022年から経験者採用を強化し、多くのハイエンド人財を確保、2027年に500名の採用を目指す

■ 採用者数内訳（エンジニア、コンサルタント、管理系を含む国内の全採用者数）

58
42

64
51

110 149

202

70 90

95
98

86

84

93

36 37
12 25

11

3

4

0

50

100

150

200

250

300

350

2018年度 2019年度 2020年度 2021年度 2022年度 2023年度 2024年度

海外（国内入社）

新卒

経験者

164 169 171 174

207

（単位：人）

236

299

国内エンジニア数 1,060 1,101 1,205 1,283 1,389
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158億円
178億円

200億円

227億円

272億円

325億円

400億円

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

30,000

35,000

40,000

45,000

50,000

2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期 2025年12月期 2026年12月期 2027年12月期

中 長 期 の 成 長 目 標

売上高目標

⚫ 2021年から2024年にかけてCAGR12.8%の成長を達成

⚫ 売上高成長に向けた積極投資を推進し、2024年から2027年にかけてCAGR20%以上を目標とし、

 2027年12月期の売上高400億円を目指す

CAGR：12.8%

CAGR：20.7%

（単位：百万円）
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Return  to  s tockho lders

株主還元

05
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株 主 還 元

配当

基本方針
当社は株主の皆さまに対する利益還元を最重要課題の一つと位置づけており、将来の事業展開のための内部留保を確保しつ
つ、安定的に配当を行う方針

配当の考え方
株主資本配当率（DOE：Dividend on equity ratio）を採用しており、前事業年度末の連結純資産の2.5%を目安

（単位：円）

中間 期末 合計

2023年12月期 0 44 44

2024年12月期 0 47 47

2025年12月期
（予想） 0 55 55

44 
47 

55

20

40

60

2023年12月期 2024年12月期 2025年12月期

（予想）

（単位：円）
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Append ix

06
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

セグメント情報

デザイン事業
• 自動車メーカーからの引き合いが多く、設計開発の受託及びエンジニア派遣サービス、ソフトウェア開発の受注が拡大
• SOLIZE India Technologies Private Limited において、3D CAD のソフトウェア販売が好調
• 経験者の積極採用、国内拠点の拡張を進めた結果、収益に先行して販売費及び一般管理費が増加

マニュファクチュアリング事業
• 自動車関連企業や医療機器・重工それぞれで試作サービスの提供が拡大
• 3Dプリンター販売は保守サービスの材料販売を含め、好調を維持している
• 体制見直しによる合理化を進めた結果、販売費及び一般管理費を抑制

（単位：百万円）

デザイン事業 マニュファクチュアリング事業

2023年12月期 2024年12月期 2023年12月期 2024年12月期

売上高 16,154 18,612 3,927 4,101

セグメント利益又は損失（△） 998 334 △112 120
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2 0 2 4 年 1 2 月 期 （ 累 計 ）

連結貸借対照表

（単位：百万円）

2023年12月期 2024年12月期 増減額

流動資産 10,928 12,567 1,638

固定資産 2,117 2,856 739

資産合計 13,045 15,448 2,402

流動負債 3,161 3,762 600

固定負債 214 207 △6

負債合計 3,376 3,970 594

純資産合計 9,669 11,478 1,808

負債純資産合計 13,045 15,448 2,402

⚫流動資産

• 当年2月株式上場時の資金調達等により、現金及び預金が増加
（1,028百万円）、売上増加による影響（340百万円）

⚫固定資産

• 国内既存拠点の改修及び増床工事、新拠点の立上による増加
（208百万円）、投資有価証券の増加（194百万円）及び新拠
点の保証金敷金発生による（166百万円）

⚫流動負債

• 賞与引当金の増加（321百万円）

⚫純資産

• 株式上場時の自己株式の処分等による株主資本合計が増加

（1,808百万円）

おもな増減要因

当第4四半期資産合計は15,448百万円となり、前期末比2,402百万円増加
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免責事項

本資料の作成に当たり、当社は当社が入手可能な統計等第三者情報についての正確性や完全性に依拠し、前提としていますが、その正確性あるいは完全性について、
当社は何ら表明及び保証するものではありません。

また、発表日現在の将来に関する前提や見通し、計画に基づく予想が含まれている場合がありますが、これらの将来に関する記述は、当社が現在入手している情報及
び合理的であると判断する一定の前提に基づいており、当社として、その達成を約束するものではありません。当該予想と実際の業績の間には、経済状況の変化やお
客さまのニーズ及び嗜好の変化、他社との競合、法規制の変更等、今後のさまざまな要因によって、大きく差異が発生する可能性があります。

今後、新しい情報・将来の出来事等があった場合であっても、当社は、本発表に含まれる「見通し情報」の更新・修正を行う義務を負うものではありません。




	スライド 0: 2024年12月期 決算説明資料
	スライド 1: 目次
	スライド 2: 会社概要
	スライド 3
	スライド 4
	スライド 5: 会社情報
	スライド 6: ビジネスモデル
	スライド 7: SOLIZEのケイパビリティ
	スライド 8: デジタルものづくりケイパビリティの拡張
	スライド 9: 成長を支える基盤：強固な顧客基盤
	スライド 10: 2024年12月期 決算ハイライト
	スライド 11: 決算ハイライト
	スライド 12: 売上高・売上総利益
	スライド 13: 売上高推移（2017年～2024年）
	スライド 14: 連結損益計算書
	スライド 15: 営業利益増減分析
	スライド 16: 成長に向けた研究開発・事業開発等への投資
	スライド 17: 重視する経営指標
	スライド 18: 2025年12月期 連結業績予想
	スライド 19: 2025年12月期 連結業績予想
	スライド 20: 中長期の成長目標
	スライド 21: SOLIZEの目指す姿
	スライド 22: 成長目標
	スライド 23: 長期の成長目標実現に向けて「持株会社体制への移行」
	スライド 24: 成長モデル
	スライド 25: 成長戦略
	スライド 26: エンジニアリング・マニュファクチュアリング事業領域
	スライド 27: コンサルティング・エンジニアリング事業領域
	スライド 28: ビジネスインキュベーション事業領域
	スライド 29: 海外事業の拡張 
	スライド 30: 投資戦略 
	スライド 31: 投資戦略
	スライド 32: 人財戦略
	スライド 33: 人財戦略：採用強化
	スライド 34: 売上高目標
	スライド 35: 株主還元
	スライド 36: 配当
	スライド 37
	スライド 38: セグメント情報
	スライド 39: 連結貸借対照表
	スライド 40: 免責事項
	スライド 41

