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営業プレイヤーの 1週間を丸ごとサポートする Webアプリ「営業 AIエージェント」α版を提供開始 

〜情報収集から顧客管理、商談フォローまで、アプリ一つで完結〜 

 

株式会社 Sapeet（本社：東京都港区、代表取締役社長：築山 英治、以下 Sapeet）は、2025年 2月より提供

している営業 AI エージェントを Web アプリ化し、α版の提供を開始しました。個社別の初期設定を行うだけ

で、情報収集、顧客管理、商談フォローなど営業のルーティン業務をワンストップで支援します。 

 

背景と概要 

近年、世界情勢や技術トレンドの急変、そして深刻な人手不足により、営業現場は多種多様なタスクをこな

しながら顧客との対話時間を確保する必要に迫られています。Sapeetは 2025年 2月より企業ごとのノウハウ

を学習する「営業 AIエージェント構築サービス」を提供してきましたが、「まず試せるアプリ版がほしい」と

いう声を数多くいただいていました。 

 

こうした背景を踏まえ、Sapeet は企業ごとのカスタマイズを前提としていた営業 AI エージェントを Web ア

プリケーション化し、まずはα版の提供を開始しました。本アプリは、個社別の初期設定を行うだけで利用を

開始でき、営業担当者が日々行うルーティン業務を丸ごとサポートします。AIとチャット形式で対話しながら、

スケジュール確認や情報収集、商談準備、記録、フォローまで様々な業務を効率的に進めることができます。

さらに、AIは利用を重ねるほど企業独自の商談スタイルやナレッジを学習し、より的確なサポートを提供しま

す。 
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Webアプリ「営業 AIエージェント」主な機能 

① スケジュール管理 

 

 

 

担当者が日常的に使うカレンダーと同期し、タスクを優先順位順に並べ替えます。AI によるリマインドで、

抜け漏れを防ぎながら 1週間の時間配分を最適化します。  

 

② 商談準備 

 

 

 

顧客の最新ニュース、過去のコミュニケーション履歴、社内ナレッジを集約し、課題仮説と商談ストーリー

を提示します。提案資料のドラフトまで自動生成されるため、担当者は細部を整えるだけで資料が完成しま

す。 

  



③ 商談記録・商談後フォロー  

 

 

 

オンライン会議の録画と文字起こしを取り込み、議事録を自動で整理します。サンクスメールの下書きも同

時に生成され、商談直後にスムーズなフォローが可能です。会話の中で得た誕生日や趣味などの情報もアプリ

に蓄積され、次回の提案に活かせます。さらに、AIがヒアリング不足のポイントや追加提案のアイデアをコメ

ントしてくれるので、商談品質が回を重ねるごとに向上します。 

 

④ SFA・CRMとの連携 

 AIが商談ログを解析し、SFA／CRM への入力内容を自動で提案します。担当者は確認後ワンクリックで登録

するだけで済むため、更新漏れや手入力の負担を大幅に削減できます。正確なデータが蓄積され、組織全体で

ナレッジを活用しやすくなります。 

 

 

なお、本アプリはα版のため、画面や各種機能詳細については変更の可能性がございます。 

 

「営業 AIエージェント」の活用をご希望の方は、以下よりお問い合わせください。 

https://sapeet.com/contact-service 

 

 

  



今後の展開：営業 AIから全社 AIプラットフォームへ 

 

 

本α版では、まずは各種機能の提供を通じて実用性の検証を行い、ユーザーからのフィードバックをもとに

順次アップデートを行ってまいります。今後は正式リリースに向けて、さらなる機能拡充や UXの改善を進め、

より多くの方にご活用いただけるよう開発を進める予定です。 

 

本営業 AIエージェントは、営業活動の「パフォーマンス向上」からはじまり、「営業データの活用・解析」、

「組織全体での高度な AI 活用」へと段階的に進化していく設計です。はじめは、タスク管理や議事録作成、

SFA 入力などの業務を効率化し、営業担当者の活動量増加を後押しします。その後、蓄積した商談データを活

用したインサイト抽出や資料作成によって、商談の質を高めていきます。最終的には、AIによる商談評価や新

規市場開拓の計画などを通じて、組織全体が AI を活用して自律的に動く新たな組織形態へと進化していくこ

とを目指しています。 

 

また、営業領域で得られた知見を基盤に、マーケティング・人事・カスタマーサクセスなど他部門にも AIエ

ージェントを展開していく予定です。部門を越えてナレッジを横断的に活用できる“全社 AI プラットフォー

ム”を構築し、組織全体の生産性向上と従業員一人ひとりの可能性の最大化を通じて、企業の持続的な成長に

貢献してまいります。 

 

  



株式会社 Sapeetについて 

Sapeetは、AIで企業独自のベテラン知見を解析し、競争優位性につながるコア業務の価値を増幅・拡張する

Expert AI事業を運営する、東京大学発のベンチャー企業です。AI身体分析技術や生成 AI技術など、独自の技

術をわかりやすく使いやすいシステムとして提供し、幅広い事業者様の AI と人間の協業体制構築をトータル

でご支援します。 

 

会社名：株式会社 Sapeet 

所在地：東京都港区芝五丁目 13番 18号 いちご三田ビル８階 

代表者：代表取締役社長 築山 英治 

URL：https://sapeet.com/ 
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 当社では IR情報のメール配信を行っております。適時開示や PR情報のほか、決算説明会の動画配信等も予

定しております。 

サービス登録をご希望の方は、下記 URLまたは QRコードより登録をお願いいたします。 

  https://sapeet.com/ir/newsletter 

       

当社は、ご関心をお寄せいただいているステークホルダーの皆様への公平な情報開示に、引き続き努めてま

いります。 

https://sapeet.com/
https://sapeet.com/ir/newsletter

