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2026年１月 14日 

各 位 

会 社 名  売 れ る ネ ッ ト 広 告 社 グ ル ー プ 株 式 会 社 

代 表 者 名  代 表 取 締 役 社 長 C E O  植 木 原 宗 平 

（コード番号：9235 東証グロース） 

問 合 せ 先  執 行 役 員  後 藤 祐 弥 

  （TEL 092-834-5520） 

 

売れるネット広告社グループ、子会社 JCNTの 1月利用予定受注数が引き続き好調 

～2026年 1月 6日時点で前年同月比 104％、月末に向け伸長を見込む～ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

売れるネット広告社グループ株式会社（本社：福岡県福岡市、代表取締役社長 CEO：植木原宗平、東証グ

ロース市場：証券コード 9235、以下 売れるネット広告社グループ）は、グローバル情報通信事業の連結子会

社である株式会社 JCNTにおいて、2026年１月の利用予定受注数が 2026年１月６日時点で前年同月比 104％と

なり、堅調に推移していることをお知らせいたします。 

 

本件は、昨年実施した新商品の投入および営業活動等による認知拡大の取り組みが、申込増加に寄与してい

るものと認識しております。なお、海外出張等に伴う利用は申込が直前となるケースも多く、2026 年１月末

時点では前年同月比 120％程度まで伸長すると見込んでおります。 

 

また、当該期間は季節要因により市場全体の需要が落ち着く局面でもあることから、今回の申込動向は、当

社の受注シェア拡大と業界内ポジションの強化につながるものと考えております。今後も、顧客ニーズに即し

たサービス提供と認知向上に向けた営業活動を継続し、安定的な受注の確保を図ってまいります。 

上記に加え、需要見込みの精度向上により、端末の計画調達・配送体制の最適化を進め、調達コストの低減、

繁忙期オペレーションの平準化、欠品リスクの抑制等、運営面での改善を見込んでおります。あわせて、導入

前説明の標準化やサポート体制の強化を通じて、キャンセル率の低下、問い合わせ一次解決率の向上等、サー
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ビス品質の改善にも取り組んでまいります。 

 

なお、本件による売れるネット広告社グループの連結業績に与える影響は現時点では軽微と考えております

が、2026年７月期の連結業績にプラス寄与を見込んでおります。 

 

 

【売れるネット広告社グループ「JCNT」の取引実績】 

 

 

 

【売れるネット広告社グループ「JCNT」の 2025年７月期実績】 
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【売れるネット広告社グループ「JCNT」2026年７月期業績予想】 

 

 

 

【今後の展望】 

今後は、前倒し申込をさらに促進し、ピーク時の集中を緩和することで、安定運用とコスト最適化を一段と

進めてまいります。あわせて、教育旅行事業者・学校との共同プロモーションを強化し、団体・大型案件の獲

得を推進するとともに、申込・変更・進捗確認をワンストップで完結できるオンライン機能の拡張を予定して

います。引き続き、利用者の皆様の声を商品・オペレーションに迅速に反映させ、持続的な成長と提供価値の

最大化を目指して取り組んでまいります。 

 

以 上 


