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中期におけるビジョン

ビジョンと成長戦略

AI時代に適合した、データドリブンなメディア＋ αの事業体

1. 旧来のメディア事業に留まらず、事業の多様化を加速

2. データ活用で競争優位を創出できる新事業へ進出

3. 資金を活用し、 M&Aを積極化

ビジョン

価値の高いデータを生み出す
注力ポイント  01

データ活用による価値創出
注力ポイント  02

方 針

注力
ポイント

2025年5月28日開催 事業・中期戦略説明会  より
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中期におけるビジョン：成長マトリックス

ビジョンと成長戦略

既存メディア事業

飛び地
• メディア規模と領域の拡張

• 読者/会員数と属性の拡張

↓

• データの質量の拡大

• 顧客領域の拡張

データ活用による差別化

•サービス開発

•M&Aを通じた新事業進出

既存 新規

一足飛びに目指すのではなく、
隣接する市場、サービスへの

拡張を積み重ねる

読
者
・デ

ー
タ
・顧

客

商品・サービス・事業

新
規

既
存

注力ポイント

 01

価値の高い
データ

を生み出す

データ活用
による
価値創出

注力ポイント

 02

2025年5月28日開催 事業・中期戦略説明会  より
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中期におけるビジョン：成長マトリックスと取り組み

ビジョンと成長戦略

既存 新規

読
者
・デ

ー
タ
・顧

客

商品・サービス・事業

新
規

既
存

テクノロジー専門動画メディア

テクノロジー製品の
レビュープラットフォーム

マッチングサービスの領域拡大
（ SaaS、 AI、 BPaaS ）

AIによる効率化と革新
（メディアの革新、マーケティングの革新）

高ROIリードジェン商品
LeadGen . Prime

※2025年10月 完全子会社化

リサーチ・アドバイザリー事業

クリエイティブ・企画制作事業

ITmedia  Brand  Studio

顧客向けデータプラットフォーム
（ Campaign  Central 構想）

産業DX
メディアアライアンスの拡大

メディア基盤システムの刷新
（ CMS、広告配信、会員管理、リード管理  等）

データ活用
による
価値創出

注力ポイント

 02

注力ポイント

 01

価値の高い
データ

を生み出す

飛び地

エンタメ・ IP領域での出資

※2024年12月 資本業務提携

AI専門情報サイト

既存
メディア
事業
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中期方針と目標の補正

財務方針

資本コストや株価を意識した経営の実現に向けた対応を徹底

従来の中期目標

達成時期 FY29

営業利益 40億円

（当期利益 27億円 前後）

（ EPS 140円 前後）

新たな中期目標

達成時期 FY29

（営業利益 30～40億円 前後）

（当期利益 27億円 前後）

EPS 140円

中期投資枠

50～80億円

成長投資を強化、保有資金・負債の活用促進

事業投資枠（ M&A・既存事業）を設定

最適資本構成の実現（現  株主還元方針を維持）、財務健全性確保

中期目標を営業利益目標から当期利益（ EPS）目標に転換

2025年5月28日開催 事業・中期戦略説明会  より



中期戦略の概要

マジセミ株式取得について

Appendix
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マジセミ  株式取得の概要

マジセミ株式取得について

取得方法 100％株式取得

取得価額
株式取得価額 23億円
その他アドバイザリー費用等 36百万円

契約締結 2026年1月29日

株式取得 2026年4月1日

注2.
アドバイザリー費用等  36百万円については、 2026年3月期 第4四半期に計上する予定です。

マジセミ株式会社の株式の取得（子会社化）に関するお知らせ
https://corp.itmedia.co.jp/ir/library/disclosure/  

■当社リード提供サービスのシェアを大きく拡大

• ウェビナーを介した BtoBマーケティング支援企業

• 集客から企画、 当日運営までをワンストップで支援

• 効率的なサブスクリプション型サービスとして提供

■ウェビナーコンテンツの強化

• 会員に対しより有益でより多くのウェビナー受講機会を提供

• テクノロジーの正しい活用方法を広め 、 社会に貢献

■中期目標の達成に貢献

• 2025年12月期においても大きな成長

• 今後の継続的成長により当社中期目標の達成に貢献

注1.
上記取得価額は、 本株式取得に要する最大額であり、本合併の事前準備として株式譲渡実行日
までに実施される、株式会社オープンソース活用研究所の発行済全株式の対象会社への譲渡
（対象会社による株式会社オープンソース活用研究所の完全子会社化）に伴う対価を控除して
最終的に計算される予定です。

対象会社は、 年間2,000回超開催するウェビナーを介して顧客にリードを提供する BtoBマーケティング支援企業です 。 20万人を超える会員を抱え 、 テクノロジー領域を中心に

「 参加者のために本当に役に立つ情報を提供する 、 ”本気”の問題解決セミナー 」 を提供しています 。 また、 「 Webinar as a Service 」 をキーワードに 、 ウェビナーを開催する企

業に対し 、 集客から企画 、 当日運営までをワンストップで支援するサブスクリプション型のサービスを展開しており 、 IT企業を中心に年間 200社を超える顧客にご利用いただい

ています 。 一方当社は、 国内最大級のテクノロジー専門メディアを運営しており 、 ニュース等の記事の配信に限らず 、 約200万人の会員を対象にバーチャル展示会のような大規

模なイベントからウェビナーに至るまでさまざまな形式のデジタルイベントを開催しています 。

対象会社と当社とは 、 テクノロジーについての専門性の高い情報提供により 、 その正しい活用方法を広め 、 社会に貢献するという共通の理念を持っています 。 当社に対象会社

の人材、 顧客、 会員、 サービスの基盤が加わることで 、 相互の会員に対しより有益でより多くのウェビナー受講機会を提供することが可能となり 、 デジタルイベントを介した

リード提供サービスのシェアを大きく拡大することができます 。

当社は、 2029年度までに EPS 140円を超過することを中期の目標とし 、 既存事業の成長に加えて 、 積極的なM&Aによる成長加速を図っております 。 対象会社は、 2025年12月

期においても大きな成長をしておりますが 、 今後も当社とのシナジーを含めた継続的な成長を見込んでおり 、 この度の対象会社の子会社化は 、 当該中期目標の実現に資するもの

です。

株式取得の理由概要

注1

注2

https://corp.itmedia.co.jp/ir/library/disclosure/
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マジセミ、オープンソース活用研究所  会社概要

マジセミ株式取得について

名称 マジセミ株式会社

所在地 東京都港区海岸１丁目１ -20

代表者 代表取締役寺田雄一

資本金 10百万円

設立年月日 2018年１月 11日

従業員数 43名

注.
株式取得に先立ち、マジセミ株式会社は同事業のシステム運用等を行っている株式会社オープンソース活用研究所を吸収合併いたします。
当社は存続会社であるマジセミ株式会社の株式を取得する予定です。

名称 株式会社オープンソース活用研究所

所在地 東京都江東区有明三丁目7番11号

代表者 代表取締役寺田雄一

資本金 2百万円

設立年月日 2013年10月29日

従業員数 1名
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マジセミ  サービス概要

マジセミ株式取得について

ウェビナーを介して顧客にリードを提供する BtoBマーケティング支援企業

主なサービス
ウェビナーを開催する企業に対し、集客から企画、当日運営までを
ワンストップで支援する、サブスクリプション型のサービス

concept

「 Webinar as a Service 」
サービスとして効率的にウェビナーを開催、リードを獲得できる仕組みを構築

「参加者のために本当に役に立つ情報を提供する、”本気”の問題解決セミナー」＝マジセミ



©2026  ITmedia Inc. All Rights Reserved. 11

マジセミ  株式取得の意義とシナジー

マジセミ株式取得について

会員・集客 20万人140万人

顧客・営業 200社2,500 社

イベント開催回数 1,000 回/年200回/年

データ統合／インテントデータ拡充

Synergy1

テクノロジー領域におけるデジタルイベント
リソースとシェアの拡大

Synergy2

マジセミは「顧客獲得の入口」
顧客が最初に利用するマーケティングサービス

スタートアップ・中小 中堅 大手

マーケティング予算

小 大

単ニーズ（リード） 複合ニーズ／高難度

57社413社30,083社

5.5億円 60億円

25/12期見込 FY24 BtoB本部実績

SC登録顧客数→

プレミアムサービス

複合・高カスタマイズ

大手
スタートアップ

・中小
中堅

大規模企業向け
プレミアム

高カスタマイズ

小規模企業向け
Webinar 

as a Service

顧
客
の
す
そ
野
の
拡
大

顧
客
の
成
長

低価格帯からのシェア拡大

シンプルサービス

Webinar as a Service

大規模企業ターゲット

単価大：社数少

小規模企業ターゲット

単価小：社数多
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マジセミ  業績推移と今後の見通し

マジセミ株式取得について

238

286

391

92

52

120

FY22 FY23 FY24

売上高 営業利益

• FY25も高成長を継続

• 中期目標（ EPS 140円）達成に貢献する見込み

注.
マジセミ株式会社の業績

(単位：百万円 )
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3,430 
3,094 

2,551 
2,686 

2,864 2,898 2,890 
3,163 

4,376 4,451 4,608 4,703 

5,278 

6,891 

8,092 

8,752 

8,001 8,100 

575

32
-184 -88

139

183
326

488

819
709 746 

881 

1,172 

2,022 

2,687 

2,930 

2,228 

2,028 

328

-51
-241 -201

174

128
202

293

548
475 494 

376 

780 

1,255 

1,800 

1,974 

1,501 1,496 

FY07 FY08 FY09 FY10 FY11 FY12 FY13 FY14 FY15 FY16 FY17 FY18 FY19 FY20 FY21 FY22 FY23 FY24 FY29

アイティメディア  業績推移と今後の見通し

マジセミ株式取得について

2015年度 キーマンズネットに比肩する重要な M&A

IFRS

（単位：百万円）

売上収益 営業利益 当期利益

FY15

キーマンズ
ネット
事業譲受

FY26

マジセミ
子会社化

30～40億円

27億円前後

EPS 140円



中期戦略の概要

マジセミ株式取得について

Appendix
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メディアの革新を通じて

情報革命を実現し、

社会に貢献する

Our  Mission

アイティメディアについて

会社概要

社名 アイティメディア株式会社  （英文表記： ITmedia Inc. ）

所在地 〒102 -0094 東京都千代田区紀尾井町3-12

設立 1999年12月

資本金 18億91百万円（ 202 5年3月末日現在）

従業員数 346名（連結： 202 5年3月末日現在）

代表者 代表取締役社長 兼 CEO 小林教至

親会社 SBメディアホールディングス株式会社

上場市場 東京証券取引所 プライム市場（証券コード： 2148 ）

グループ会社

【 子会社】
・発注ナビ株式会社
・株式会社  ピイ .ピイ .コミュニケーションズ
・有限会社ネットビジョン

【 関連会社】
・アイティクラウド株式会社

事業内容 インターネット・メディア事業

Company  Profile
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当社の根源的な基盤

会社概要

テクノロジーの「買い手」と「売り手」を結ぶ国内最大級のデータホルダー

（参考）・ IDC Japan 株式会社 2023/5 https://www.idc.com/getdoc.jsp?containerId=prJPJ50735923
    ・株式会社富士キメラ総研  2022/9  https://www.fcr.co.jp/pr/22094.htm

テクノロジー製品の導入には情報収

集が欠かせません。

当社が運営する専門メディアには、

テクノロジー製品の情報が集積され

ており、多くのバイヤーが読者・会

員として集まっています。

当社はメディアから生まれるデータ

を基盤として、テクノロジーのベン

ダーに対し、リードジェンをはじめ

としたデジタルならではのマーケ

ティングソリューションを提供して

います。

20兆円のテクノロジー市場
デジタルの顧客獲得支出

1,000 億円～2,000 億円（ 0.5％～1.0％）

デ
ータ・情報の媒体

情
報
獲
得
Ｐ
Ｆ

顧
客
獲
得
Ｐ
Ｆ

エンゲージメントテクノロジー供給企業

当社顧客

2,500 社

当社にとっての
見込み顧客

7,000 社

プラットフォーム
参加企業

顕在市場潜在顧客

DX進展による
市場拡大

テクノロジー業界

50,000 社

潜在ユーザ

企業内DX／ITバイヤー

ITmedia
運営サイト

読者2,500 万人

読者会員

130万人

顕在市場

DX進展による
市場拡大

企業内
バイヤー会員

ビジネス／産業界
テクノロジー支出

顧客獲得

データ

イノベーション

データ
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事業セグメントと収益モデル

会社概要

BtoCメディア事業BtoBメディア事業

【 受託型】

開催支援
・・・

【 主催型】

 スポンサー
収益

・広告枠販売
・タイアップ企画
・ブランドソリューション

・アドネットワーク収益形態
・セールスリードの提供

  ・インテントデータ等の提供

【 営業リソースを要さない 】

優れたアドテクノロジー
を持つパートナーが販売

販売形態

【 専門ターゲットを絞った国内最大規模の直販体制 】

・デジタルマーケティングのコンサルとして幅広いソリューション一括提案
・主な顧客層： BtoB（ IT・ビジネス、産業テクノロジー領域）

収益モデル

リードジェン収益 デジタルイベント収益 予約型広告＆
ブランドソリューション 収益

運用型広告収益

強力なコンテンツ・メディア

提供価値

収益源泉

KPI 会員数 PV

顧客獲得 認知獲得
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売上収益 構成比 と運営メディア

会社概要

（ 25年3月期実績）

産業×Tech.IT＆ビジネス分野

売上収益構成比 82％

コンシューマー

売上収益構成比 18％

(25年3月期実績)

売上収益

8,100
百万円

子会社・関連会社

売上収益モデル別  構成比

BtoBメディア事業 BtoCメディア事業

82％

18％

37％21％

24％
18％

リードジェン収益

デジタルイベント収益

予約型広告＆

ブランドソリューション収益

運用型広告収益

37 %

21 %

24%

18 %
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➢ 本資料に記載されている業績見通し等の将来に関する記述は、資料作成時点で入手可能な情報に基づき判断した予想であり、不確実な要素を含んでいます。実際の業績は、

さまざまな要因及び業況の変化により、記載されている予想とは大きく異なる可能性があることをご了承ください。

➢ 当社の業績に影響を与えうる事項は「 2025年3月期 有価証券報告書」の「事業等のリスク」に記載されておりますので、ご参照ください。ただし、業績に影響を与えうる

要素は「事業等のリスク」に記載されている事項に限定されるものではないことをご留意ください。リスクや不確実な要素には、将来の出来事から発生する重要かつ予測

不可能な影響も含まれます。

➢ 本資料の掲載内容については細心の注意を払っておりますが、その内容の正確性及び確実性を保証するものではないことをあらかじめご了承ください。

➢ この資料は投資勧誘を目的としたものではありません。投資に関する決定は、ご自身のご判断において行われるようお願いいたします。

➢ 本資料及びデータの無断転用はご遠慮ください。

➢ 当社は、 2016年度第1四半期決算より、国際財務報告基準 (IFRS)を任意適用いたしました。

➢ 2020年3月期において、ナレッジオンデマンド株式会社の株式譲渡を実行したことに伴い、同社を非継続事業に分類しております。これにより非継続事業からの損益は、

要約四半期損益計算書上、継続事業と区分して表示しております。これに伴い、売上収益および営業利益は、継続事業の金額を表示しております。なお、 2019年3月期に

ついても同様に組み替えて表示しております。



お問い合わせ先

〒102 -0094
東京都千代田区紀尾井町3-12 紀尾井町ビル

アイティメディア株式会社

お問い合わせ : ir@sml.itmedia.co.jp
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