
第２四半期業績サマリー

売上高

4,921 百万円

前年比 +3.1%

売上総利益

1,540 百万円

四半期売上高4,921百万円 前年比149百万円増（YonY 3.1%増）

前年の大型M&Aアドバイザリー案件の影響で当期の売上高成長率は減少も

主力事業のエンジニアマッチングの売上高は27四半期連続で最高値更新

前年比 △2.4%

営業利益

△105 百万円

前年比 -

純利益

△53 百万円

2026年８月期

第２四半期 決算説明資料

前年比 -

予算進捗状況

売上高

売上総利益

営業利益

純利益

0% 25% 50% 75% 100%

10,661百万円

3,836百万円

524百万円

313百万円

44.1％

45.7％

39.6％

47.5％

順調な売上拡大をベースに、先行投資の結果、利益面は一時的に減少

３Q以降も攻めの経営を継続し、

ストック型事業の安定性を生かした持続的な売上成長を実現



積極的な戦略投資の結果、販管費は前年比で585百万円増加し、

営業利益は△105百万円で着地

株主還元の強化と外部評価の獲得

エグゼクティブサマリー

「よりフリーランスが活躍できる社会」の実現に向け、

金融ビジネスへの参入

2026年８月期 第２四半期会計期間業績

四半期売上高4,921百万円 前年比149百万円増（YonY 3.1%増）

前年の大型M&Aアドバイザリー案件の影響で当期の売上高成長率は減少も

主力事業のエンジニアマッチングの売上高は27四半期連続で最高値更新

前期に引き続き、中長期の事業拡大を目的とした採用投資を実行

正社員エンジニア・コンサル人材の採用投資強化を継続

採用投資額は前年比138百万円増（YonY 244.5％増）

利益還元を経営の重要課題と捉え、企業成長の成果として増配を決定

３Q以降は２Qまでの投資をベースに成長速度を加速させることで、

更なる事業規模の拡大を狙う
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