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エグゼクティブサマリー

2026年８月３日付で

株式会社新和の株式取得に関する株式譲渡契約を締結。

同日中に株式取得を完了し、子会社化。

•中長期的な企業価値向上を目指し、株式会社新和を子会社化

•販促什器や店頭ディスプレイの短納期・量産対応を実現する技術力・生産力を獲得

•新和社の埼玉拠点を活用し、首都圏エリアの営業・生産体制を強化

•シナジー創出による首都圏エリアでのシェア拡大と受注競争力の向上

本M&Aのポイント

子会社化



M&Aの取引概要

会社名 株式会社新和

設立 1980年5月

代表者 代表取締役 藤橋孔一

所在地 埼玉県戸田市氷川町２丁目６番10号

事業内容 紙器加工及び販促ツールの製造販売

資本金 １0,000千円

売上高 899,381千円（202６年５月期実績）

従業員数 30名（202６年5月末時点）

M&Aの狙い

新和社の高度な技術力・生産力と
当社グループの営業・企画力を融合し、
首都圏エリアでのシェア拡大と
受注競争力の向上を目指す。

株式会社新和の概要

https://www.shinwa-pop.co.jp/

合紙・抜き加工を中心とした高度な技術力と高品質かつ
短納期で量産可能な生産能力を有する会社

主要設備・製造風景



新和社の強み

1 独自設備による高度な加工技術

全自動三枚同時合紙機などの独自設備により
高精度な加工を実現します。

・全自動三枚同時合紙機を保有
・合紙、打ち抜き、筋入れ等に対応
・複雑な形状や高精度な加工が可能

2 一貫生産による短納期対応

合紙から打ち抜き加工まで自社工場内で
一貫して行い、短納期案件にも柔軟に対応します。

・合紙から打ち抜きまで一貫生産
・工程間のロスを削減し効率化を実現
・短納期・急な案件にも柔軟に対応

3 40年以上培った豊富なノウハウ

長年培った技術・経験を活かし、最適な素材や
加工方法を提案し、安定した品質を提供します。

・40年以上の経験と技術の蓄積
・多様な素材・加工方法に精通
・お客様の要望に応える提案力

独自設備 × 一貫生産 × 豊富なノウハウで、高品質・短納期・量産対応を実現

独自設備と一貫生産、長年培ったノウハウにより、多様なニーズに柔軟かつ高品質にお応えします。

高品質・短納期・量産対応を実現する生産体制



新和社の製品ラインアップ

販促什器から各種加工品まで、幅広い店頭販促ニーズに対応
スチレンパネル、段ボール、厚紙など合紙全般に対応可能。

紙製什器を中心に、紙製品からPET・PP・アクリル等の加工品まで幅広く対応しています。

01 合紙全般 02 各種什器 03 ＳＰツール

04 05

多様な素材・加工に対応し、幅広い店頭販促ニーズをカバー

スチレンパネル合紙

段ボール合紙

厚紙合紙

カウンター什器

吊り下げ什器

フロア什器

店内POP

紙製品

その他加工品

全自動三枚同時合紙機で高品質な製品を提供 各種什器について企画、設計段階から対応 店舗やイベント向け各種ディスプレイツールを提案



当社成長戦略と本取引の狙い

グループ3社が連携し、企画・デザインから試作・制作、量産までを一貫して提供。
各社の強みを結集し、お客様に最適な販促ソリューションを提供します。

B＆Pグループ

企画・デザイン

株式会社イデイ

試作・制作

株式会社ビーアンドピー

試作・制作力で
高品質なサンプルを提供

量産

株式会社新和

グループ3社の強みを連携させ、受注競争力が向上

販促什器や店頭ディスプレイのトータルプロデュースを実現

高品質・短納期・量産対応の
生産力で安定供給を実現

企画・デザイン力で
最適な提案を実現



想定されるシナジーとM&Aの成果最大化

新和社は当社が戦略的に重視する埼玉エリアに営業・生産拠点を保有。

東京本社との連携により、首都圏エリア全域への対応力を強化し、シェア拡大を目指します。

首都圏エリアの営業・生産体制を強化し、シェア拡大を推進

福岡営業所
（福岡市）

京都営業所
（京都市）

名古屋営業所
（名古屋市）

大阪本店
（大阪市）

横浜ファクトリー
（横浜市）

東京本社
（東京都港区）

東京本社 新和社
（埼玉拠点）

営業・生産体制を強化

対応力向上 ＋ シェア拡大

株式会社新和
（埼玉県戸田市）



M&Aによる業績貢献予想

新和社の業績貢献は2027年10月期から本格化

2度のM&Aにより成長を加速し、次期中期経営計画に向けた基盤を強化していきます。

2011年

売上高

10億円

2019年

売上高

2024年

売上高

利益率15.6%

2025年

売上高

利益率15.6%

売上高

利益率15%

東証マザーズ上場

2024年11月

イデイを子会社化
販路拡大

企画提案力強化

2026年8月

新和を子会社化

技術力・生産力強化
首都圏エリアのシェア拡大

次期中期経営計画に向け、
グループ基盤を強化

オーガニック成長 × M&A により、持続的な成長を実現します。

※2026年10月期の業績への影響は精査中です。
※2027年10月期の業績予想は現在策定中です。

30億円

35億円

44億円

50億円

2026年10月期予想



＜お問い合わせ先＞

株式会社ビーアンドピー 経営管理部

Email: ir_bp@bandp.co.jp

https://www.bandp.co.jp/ir/
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